



	
	
	Conçu pour:
	Conçu par:
	Date:
	Version:

	Business Model Canvas 
	TREJO
	
	Beda Trésor Josiane 
	
	29 Octobre 2021 
	
	Word

	
	
	
	
	

	Partenaires clés
	Activités Clés
	Propositions de valeur
	Relation Client
	Clients

	-Les stylistes, 

-Les couturiers, 

-Les grandes entreprises spécialisée dans l'imprimerie
- Les grandes boutiques de vêtements 
	-Produire les tenues en grande quantités
-Vendre  nos articles au travers des sites et plate-forme 
-Gérer la communication 
--création d'un site internet pour la vente des articles 
	-Nous offrons des tenues de qualité 
-nouveau et ne déteint pas
-une belle prestation de nos articles 
-Le respect de nos clients 
-Délai de  livraison respecté 
-Des bonus sur nos articles achetés 
-Possibilité de personnaliser leur tenues
-Assurer l'accessibilité de nos produits 

	-Les groupes de ventes sur le réseau social Facebook 
-Les forums 
-Mes contacts et leurs contacts
-Les communautés et groupes WhatsApp 
 
	Nos clients sont :
-Hommes,

-Femmes, 

-Enfants, et 

Les personnes du 3e âge

Notre cible, c'est tout le monde

	
	Ressources clés
	
	Canaux
	

	
	*Les ressources humains:
-La main d'œuvre, un community manager pour gérer la page de vente et le site 
-Les  matériels :un ordinateur, une connexion internet, une machine de couture et imprimante pour les tenues

	
	-Les réseaux sociaux (Facebook, Instagram, WhatsApp, LinkedIn)

-Les sites E-commerce 
-Les forums 
-Les blogs
-Les groupes Facebook 
Les médias (Télévision, Radio...) 

	

	Coûts
	Revenus

	-Nos fournisseurs de tee-shirts, le coût estimé est de 500 000fr
-Coûts fixes (salaires, loyers, services publics) pour les employés : pas encore déterminé 

	-Concernant nos sources de revenus : nous allons tisser un partenariat gagnant où 
Préndre un crédit avec les micro finances

	



